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» Grow your business now!

Wie kann lhr mittelstandisches IT-Unternehmen sich noch erfolgreicher
entwickeln? Wie viel Potenzial hat Ihr Unternehmen in Vertrieb, Fiihrung
und Beratung?

@ Konnen Sie vertrieblich mehr erreichen?

@ Sind die Organisation und die internen Abldufe schlank und effektiv?

@ Welches sind die Starken des Teams und an welchen Stellen gilt es,
Liicken zu schlieBen?

Sind Sie bereit, Chancen gezielt zu nutzen? Starten Sie jetzt durch mit Grow
your business now, dem Erfolgssteigerungsangebot fir den IT Mittelstand,
und erzielen Sie schnelle Resultate an den entscheidenden Stellen!

Einfach schneller mehr verkaufen — mit dem IT-SalesQuickCheck

Wo steckt in lhrem Unternehmen das ungenutzte vertriebliche Potenzial?

Der IT-SalesQuickCheck liefert Ihnen in zwei Tagen die Antwort. Gestiitzt

auf lhren Input, auf Gesprache mit lhren Mitarbeitern, Vergleichsdaten und
professionelle Erfahrung zeigen wir Ihnen anhand pragmatischer Handlungs-
alternativen auf, wo Sie fiir Inr Unternehmen die noch ungenutzten vertrieb-
lichen Chancen finden. So kénnen Sie umgehend MaBBnahmen ergreifen, um
tatsachlich schneller mehr zu verkaufen!

Der IT-SalesQuickCheck wird durch unsere
branchenerfahrenen Experten Jorg Klingler
: und Friedrich-Carl Sal8 durchgefiihrt.

lhre Investition ist gering und die Chance groR3.
Sprechen Sie jetzt mit uns!

Mit denselben Mitarbeitern mehr erreichen!

Ihre Mitarbeiter in Vertrieb und Beratung tiberzeugen mit ihrer Leistung und
ihrem kommunikativen Auftritt den Kunden taglich neu. Viele IT Unternehmen
kdonnten mehr Auftrage realisieren, wenn sie mehr gute Mitarbeiter einstellen
kdnnten. Doch die sind schwierig zu finden.

Umso wichtiger ist es, mit den vorhandenen Mitarbeitern

@ das vertriebliche Potenzial optimal zu nutzen
@ mit professioneller Fiihrung die Mitarbeiter zu unterstiitzen und zu binden
@ durch einen kommunikativ Gberzeugenden und vertriebsorientierten Auf-

tritt der Berater die Kundenbeziehungen zu entwickeln

Mit dem Dienstleistungsangebot Grow your business now bieten wir lhnen
genau auf die mittelstéandische IT zugeschnittene Leistungen, mit denen Sie
an den entscheidenden Stellen ansetzen!



Fihren kann man lernen - der Fithrungsfiihrerschein IT

Die Teilnehmer lernen, offen, fair und konsequent zu fiihren und so zum
Unternehmenserfolg und zur Mitarbeiterbindung beizutragen.

Der Flihrungsfiihrerschein IT richtet sich an junge wie an berufserfahrene IT
Fihrungskréfte. Er ist besonders geeignet fir IT-Unternehmen, die im Zuge
des Wachstums ihre Flihrung professionalisieren wollen. Das eingesetzte
didaktische Konzept verbindet E-Learning und Prasenzseminare und wurde
mehrfach ausgezeichnet. Die Prasenzseminare werden durch ein interdiszipli-
nares, fiihrungserfahrenes Dozententeam gestaltet.

Die Inhalte sind modular aufgebaut und kénnen leicht auf Kundenwiinsche
hin angepasst werden. Der Fiihrungsfiihrerschein IT wird als Basis- und Auf-
baukurs mit jeweils 2x2 Tagen angeboten.

Als IT-Berater kommunikativ Giberzeugen

Im alltdglichen Erleben Ihrer Kunden wird Ihr Unternehmen neben der fach-
lichen auch mit der kommunikativen Kompetenz lhrer Berater identifitziert.

Hier gibt es oft Verbesserungspotentail. IT-Berater erfahren beim Kunden
vieles aus erster Hand. Doch oft verstehen sie es unzureichend, diese Informa-
tionen vertrieblich aktiv und in einer durch den Kunden positiv erlebten Weise
Zu nutzen.

Wir bieten lhnen zwei speziell auf den IT-Mittelstand zugeschnittene,
intensive eintdgige Trainings an:

@ Erfolgreiche Prasentationen als IT Berater

@ Vertriebsorientierung fur IT Berater

Beide Veranstaltungen werden durch ein flexibel nutzbares E-Learning indi-
viduell vorbereitet. Am Trainingstag wird dann vor allem trainiert! Mit diesem

zeitgemaBen Format, das speziell fur IT-Unternehmen entwickelt wurde, ge-
lingt es, mit nur einem Trainingstag spilirbaren Lernerfolg zu erzielen.




Personliche Kompetenz
und Erfahrung

" Jorg Klingler,

W ] Diplom-Kaufmann, geschaftsfiihrender Gesellschafter der
3K Global Trading GmbH in Darmstadt
4N

Jérg Klingler untersttitzt IT-Mittelstcindler bei der ErschlieBung internationaler Mdrkte. Klingler war 15 Jahre
deutscher Geschdiftsfiihrer des Software-Mittelsténdlers InterSystems und Mitglied des Hauptvorstands des
Digitalverbandes Bitkom. Zuvor sanierte er den IT-Dienstleister GiIKOM NIS (vormals /M/A/l), und war bei

Software AG Geschdiftsfiihrer fiir Osteuropa, Mittlerer Osten und Afrika.

'F; _ Friedrich-Carl SaB3,
- ‘l Dipl.-Informatiker, geschéftsflihrender Gesellschafter der
“:} TOP Managementberatung GmbH in Frechen bei KdIn

L\t
Friedrich-Carl SaB ist seit 2006 geschdiftsfiihrender Gesellschafter der TOP Managementberatung GmbH in

Frechen bei KéIn. Zuvor Laufbahn vom Programmierer zum Manager in der Softwarebranche, dabei 7 Jahre

als Geschdftsfiihrer mittelstédndischer Firmen. Autor des Buches ,Erfolgreiche Mitarbeitergespréche”.

Die TOP Managementberatung GmbH unterstitzt seit 2006 ihre Kunden in Vertrieb, Fihrung und Beratung mit innovativen
Ansatzen bei der Entwicklung professioneller Fahigkeiten der Mitarbeiter. Unser Fiihrungsfiihrerschein und der SARO Personal
E-Trainer wurden wiederholt mit renommierten Preisen ausgezeichnet. Wir sind Mitglied im Bundesverband IT-Mittelstand.

TOP Managementberatung GmbH Tel. +49 22342022970 MANAGEMENTBERATUNG
AugustinusstraBe 11c, 50226 Frechen Fax. +49 2234 967 961 9 Menschen machen den Unterschied
Geschaftsfiihrer Bruno Rommert info@top-managementberatung.de

und Friedrich-Carl Sa3 www.top-managementberatung.de



