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Vertriebserfolg

Gesprachskompetenz

Gespréachstraining

PERSONAL E-TRAINER

Das Videotraining des Internetzeitalters

Vertriebserfolg durch
Gesprachskompetenz

Die Qualitat des Gesprachsauftritts von
AulBlendienstmitarbeitern ist flir den Vertriebserfolg
entscheidend. Der S|A|R|O Personal E-Trainer
bietet eine innovative und derzeit einzigartige Chance,
die vertriebliche Gesprachskompetenz  lhrer
Mitarbeiter gezielt zu entwickeln.

Der Einsatzdes S | A | R | O Personal E-Trainers

empfiehlt sich, um

 die Verhandlungssicherheit Ihrer
Aullendienstmitarbeiter zu starken

* die Produktnutzen-Argumentation Ihrer Produkte
zu trainieren

* die Gesprachskompetenz schnell der aktuellen
Vertriebsstrategie anzupassen

* den routinierten Umgang mit Einwanden und
Vorwanden sicher zu stellen

Mit dem S | A | R | O Personal E-Trainer werden
intensive Gesprachstrainings wirtschaftlich
durchfilhrbar.  Der  Vertriebsmitarbeiter  kann
kontinuierlich und flexibel trainieren. So sparen Sie:
» Tagungs- und Reisekosten

* Trainerkosten

und gewinnen zugleich kostbare , Praxiseinsatztage”
des Vertriebsmitarbeiters.




Individuelles Training

Einsatzbereiche

Kundenindividuelles
Training

Das Video-Training des
digitalen Zeitalters

Der S|A|R|O Personal E-Trainer ermdoglicht,
Gesprdachsroutinen, die fiir den Erfolg in vertrieblichen
Gesprachssituationen entscheidend sind, individuell
im Web zu trainieren. Der Trainierende wird mit einer
Gesprachsaufgabe konfrontiert. Er spricht in die
Webcam und kann das Resultat anschlieBend

betrachten und bewerten. Erkannte
Verbesserungspotentiale konnen sofort erprobt
werden. Zusammenhangende Trainingsaufgaben

werden in praxisnahen Szenarien prasentiert.

. . Vertriebliche .
Personlichkeit Routinen

Authentizitat Standards

Gesprachs-
kompetenz
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Vertriebserfolg!

Der S|A|R|O Personal E-Trainer ermdglicht das

Training aller Phasen eines professionellen Gesprachs:

* Produktprasentationen und spezielle Angebote

* Ein-und Vorwandbehandlung

* Gesprachseroffnungen

* Professionelle Vorstellung und Firmenprasentation
im Erstkontakt

 Vertrieblichen Abschlusstechniken

» Gesprachsabschluss

Unternehmensspezifische Vertriebstrainings kdnnen
einfach und schnell erstellt werden. Der Trainierende
bendstigt nur Internetzugang und Webcam.




s|A|R|O
PERSONAL E-TRAINER

Das Videotraining des Internetzeitalters

Wann werden Sie lhre
Vertriebsmitarbeiter mit dem
S \ A \ R \ O Personal E-Trainer

unterstutzen?

Rufen Sie uns an unter +49 2234 20 22 970
oder schreiben Sie eine E-Mail an info@top-managementberatung.de.
Gerne sprechen wir mit Ihnen dartiber, wie Sie mit gezielten Trainings lhren
Vertriebserfolg steigern!
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